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RINCÓN DEL EXPERTO

Formato  “Consultas enviadas de forma anónima por asociados y resueltas en vivo ”

Objetivo “Generar debate pero sobre todo analizar las dudas reales del día a dia”

Punto Base “Llegar a analizar todas las temáticas relacionadas con la energía”

Contenido “En caso de no recibir preguntas, se compartirán dudas generales recibidas en Enerjoin”

Rentabilidad “Se buscarán sesiones cortas pero muy directas. ”



RINCÓN DEL EXPERTO

S0: Compra Directa - Octubre

Integración de Renovables y Almacenamiento

Eficiencia Energética y Digitalización

Descarbonización térmica

Regulación y Ayudas

Futuro del sector: competitividad

Panorama Energético y Tendencias

S1. Estrategias de Compra y gestión de precios

Flexibilidad y Mercados de Balance

Huella de Carbono





MERCADOS 



SITUACIÓN ACTUAL
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CONSULTA 1 “¿Sobre que aspectos de la factura deberemos prestar más atención de cara al 
2026?

Cuidado con los incrementos de los costes regulados.
Si tenemos indexado, alerta con los Servicios de Ajuste.
Si tenemos fijo, id controlando este mismo coste → Evitar rupturas de contrato.



CONSULTA 2 “Salen muchas noticias de que va a bajar el recibo en 2026 ¿Qué hay de cierto?

Inicialmente el recibo va a subir debido a qué:

- Aumentan los peajes (2/3%) y aumentan los cargos (10/11%)
- Aumentará también el coste de Servicios de Ajuste.
- Políticamente se espera que OMIE vaya a la baja y esta bajada compense el aumento. Juego de trilero.



CONSULTA 3 “¿Hay alguna visibilidad de los costes regulados de 2026? ¿Cuándo serán 
definitivos?”

Ya se han publicado las propuestas de Peajes y de Cargos.
Deberían ser definitivas antes de 31/12/2025
Aumento de costes en líneas generales.



CONSULTA 3 “¿Hay alguna visibilidad de los costes regulados de 2026? ¿Cuándo serán 
definitivos?”



CONSULTA 4 “En las últimas semanas hemos visto un hundimiento del precio, ¿Qué está 
pasando?”

Llegada masiva de GNL procedente de pedidos no realizados por China y el nodo Japón-Corea
Expectativa de invierno menos frío de lo esperado.
Recesión económica de corto plazo.

Aumenta la llegada de gas y se reduce el consumo → Reduce precio de Gas → Reduce Electricidad



CONSULTA 5 “¿cuál debería ser una expectativa de precio 2026? ¿y un best case?”

Electricidad:

- Expectativa de CAL26: 57/59 €/MWh
- Best Case CAL26:  50/52 €/MWh

Gas:

- Expectativa: 27/29 €/MWh
- Best Case: 22/24 €/MWh



CONSULTA 6 “Si todavía estoy negociando contratos, ¿Qué es mejor opción?”

Contratos indexados:
 
 -   Cerrar ya al menos un 30% de la materia prima.
- En electricidad, evaluar la posibilidad de prefijar parte de los Servicios de Ajuste.
-     No cerrar contratos de largo plazo.



CONSULTA 7 “¿Debería ya tomar posiciones de mercados de 2026 y 2027?”

- Año 2026: Por supuesto. Momento muy oportuno para la estrategia de Hedge.

- Año 2027: Se pueden ya empezar estrategias.
- Viendo el movimiento nov-dic 2025, no tomar posiciones demasiado agresivas.

Importante: Cuadrar la estrategia con el coste de producto y la visibilidad comercial.



CONSULTA 8 “Me están ofertando PPA en Perfil Solar. ¿Es interesante para controlar el 
coste?”

Mucho cuidado con los perfiles solares de PPA.
Expectativa de hundimiento de precios.



CONSULTA 9 “Tengo un indexado que permite cambiar TTF-PVB ¿Qué es más recomendable 
para 2026?”

De momento en corto plazo, mantenerse en PVB. 
Hay buena ventaja competitiva tanto en el componente indexado
Hay ventaja competitiva en los productos de cobertura.

COTIZACIÓN CAL 26



CONSULTA 10 “Hace poco hemos visto la subasta SRAD de 2026. ¿Cuándo es la siguiente 
ventana? ¿Recomendaciones?

La siguiente ventana será en Mayo. Subasta Julio-Diciembre 2026.
Resultado subasta 65 €/MWh (precio instrumental) → aprox 150k€ por MW subastado en primer semestre.

Recomendación; Evaluarlo internamente para entrar si o si, en segundo semestre.



CONSULTA 11 “¿hay previsto algún cambio normativo que pueda tener incidencia sobre la 
factura?”

Cambios normativos permanentes.
01/01/2026 → Desaparece RR por nuevos sistemas de Terciaria.
Se esperan aumentos posibles de costes de Servicios de Ajuste.

¿Veremos el fin del mecanismo reforzado? Reducción de costes.
¿Habrá más cambios en RECORE? Aumento de costes en Cargos.
¿Veremos el mecanismo de capacidad? Aumento de servicios de ajuste.
¿llegará la potencia flexible? Posibilidad de reducir excedentes de potencia.



CONSULTA 12 “¿Qué aspectos podrían hacer repuntar el coste de la energía para 2026?”

Repunte de consumo de gas en China tras el año nuevo chino.
¿Veremos un stop en la política nuclear de Japón tras el último terremoto? Aumento de consumo de gas.
Aumento de consumo de gas internacional → Aumento de gas en ESP → Aumento electricidad.

Nuevos sistemas “anti-apagón” → Aumento de Servicios de Ajuste.
Mecanismos de Derechos de CO2 → Aumento del precio SPOT.



CONSULTA 13 “¿Sigue siendo interesante un autoconsumo en 2026?”

El autoconsumo deberíamos verlo de forma independiente, no solo como un ahorro energético, si no como 
otros valores al margen.

Si lo valoramos solo por ahorro: los números se complican.



CONSULTA 13 “¿Sigue siendo interesante un autoconsumo en 2026?”

Generación: 1.191 MWh y ahorro: 92.730 € → 77,8 €/MWh



CONSULTA 14 “¿Requisitos para cambiar el régimen de una cogeneración de autoconsumo a 
todo-todo?”

- Evaluar régimen actual y proyecto actual. Si hay retribuciones, conexiones, etc..
- Evaluar punto de entronque. Si hay capacidad de conexión a red y punto de vertido.
- Comunicar el cambio de modalidad al organismo competente.
- Adaptar la instalación. (equipos de medida, refuerzos de red…)
- Darse de alta en mercado (Red Eléctrica, OMIE, Distribuidor…)
- Contrato de Representación y CECO.



CONSULTA 15 “¿Alguna otra pregunta de los asistentes?”



BONUS TRACK “Algunos TIPS”

- Aprovechar los momentos de oportunidad de precio.
- Analizar muy bien los precios de los PPA (abundancia)
- Cuidado con la gestión en budget de los Servicios de Ajuste.
- Cerrar al menos un 40/50% de precio en entornos < 60 €/MWh.
- Buscad siempre información rápida para la toma de decisión.



EFICIENCIA Y 
DIGITALIZACIÓN



asociadovitartis@enerjoin.com
carlos.martin@enerjoin.com
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