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4a edici6 del Health & Bio Team Dating

Cada setmana neix a Catalunya una nova
empresa del sector biomedic

o Cientifics busquen mentors i desenvolupadors de negoci per apropar la seva
recerca al mercat mitjancant cites rapides

e Health & Bio Team Dating, organitzat per BStartup de Banc Sabadell, Biocat i
CataloniaBio & HealthTech, posa en contacte ambddés perfils amb cites rapides

17 d’octubre de 2018.- Una vintena de projectes de recerca biomedica i prop de 30 mentors i
experts en desenvolupament de negoci han participat avui a la quarta edicioé del Health & Bio
Team Dating a Barcelona, I'Gnica trobada de cites rapides (speed-dating) del sector. La
trobada ha acollit un total de de 90 cites, en les quals els cientifics han presentat la seva
recerca a professionals amb experiencia empresarial interessats en fer créixer aquests
projectes com a mentors, emprenedors o business developers.

Health & Bio Team Dating esta organitzat per BStartup de Banc Sabadell, Biocat i CataloniaBio
& HealthTech, i enguany per primer cop ha tingut lloc en el marc de la fira Healthio, a Fira de
Barcelona.

Segons dades de Biocat, a Catalunya hi ha més de 1.000 empreses treballant en I’'ambit de
les ciéncies de la vida i de la salut. Només en el periode 2015-2017, van néixer al sector
144 noves companyies, el que equival a una nova empresa de salut cada setmana a
Catalunya.

“Catalunya genera molt bona ciencia, tots els experts apunten a que I'Gnic que falta
encaraper atreure més inversio i ser un pol biotec de primer nivell mundial, és una major
massa critica d’empreses. Més projectes que facin el salt del laboratori al mercat. Per
aix0 vam comencar aquest projecte fa 4 anys: per contribuir a que excel-lents projectes
aconsegueixin trobar el talent empresarial necessari per decidir-se a fer aguest viatge”
explica Yolanda Pérez, directora de BStartup de Banc Sabadell.

Punt de mira d’'inversors internacionals

Jordi Naval, director general de Biocat, ha destacat que el sector catala de les ciencies de
la vida i de la salut s’esta convertint en una destinacid destacada per als inversors
internacionals: “Les empreses del sector van captar més de 100 milions d’euros I'any 2017 i ja
hi ha més de 40 inversors internacionals apostant per aguestes companyies -subratlla Naval-.
Des de Biocat treballem perque la Bioregid de Catalunya es converteixi en una de les
destinacions internacionals preferents dels inversors del sector”.



Angel Alonso, vicepresident de CataloniaBio & HealthTech, ha destacat que "la innovacio
fruit de la recerca realitzada en els diferents centres de coneixement ha de continuar sent
I'element tractor per tal d'estimular el desenvolupament de solucions que ajudin a millorar la
salut i consolidar Catalunya com a hub internacional. El Health & Bio Team Dating és una
iniciativa clau perqué aixo passi”. Cal remarcar que durant el 2017 el pipeline de les
empreses biofarmaceéutiques i medtech catalanes va avancar cap a les etapes finals d’'R+D i,
per tant, molt properes al llancament al mercat, segons I'Estudi d'inversioé en biomedicina de
CataloniaBio & HealthTech i EY.

La trobada ha comptat amb el testimoni de Marc Ramis i Manuel Serrano, cofundadors de
Senolytic Therapeutics. “Jo no tenia massa clar la idea d’emprendre, pero tots els cientifics
volem que la nostra recerca tingui impacte en la societat i el vehicle per aconseguir aixo és
muntar una empresa”, destaca Manuel Serrano, cofundador de I'empresa i investigador de
I'Institut de Recerca Biomédica de Barcelona (IRB). Marc Ramis, CEO de l'empresa i
emprenedor en série al sector biomedic, destaca que el projecte cientific de Serrano li va
“enamorar” pero ha recordat que el més important per fundar una empresa és “trobar persones
amb qui comparteixis valors”.

Caldo de cultiu per a histories d’éxit

Health & Bio Team Dating s’ha consolidat com a catalitzador d’equips ciéncia-empresa.
En les tres edicions celebrades fins ara han participat més de 250 professionals que s’han
trobat en unes 530 reunions.

D’aquestes reunions han sortit histories d’éxit com la d’Elem Biotech, spinoff del Barcelona
Supercomputing Center — Centre Nacional de Supercomputacid (BSC-CNS) que fa
simulacions virtuals d’organs i teixits per a la recerca de farmacs. L'investigador Mariano
Vazquez, cofundador d’Elem Biotech, va assistir 'any passat al Health & Bio Team Dating. “En
aquell moment encara estavem desenvolupant la idea i teniem un primer prototip de pla de
negoci, pero buscava un mentor que aportés una visio business al meu perfil cientific i
també seed capital”, explica Vazquez. Durant la trobada es va reunir amb Genesis Biomed i
va captar I'atenci6 del seu fundador, Josep Lluis Falco, que s’ha incorporat a Elem Biotech
com a mentor i inversor.

Un altra cas d’exit és el de Leukos Biotech, ja que la cientifica Ruth Mufioz Risuefio va
coneixer a Health&Bio a qui auvi és el seu CEO, Enrique Llaudet.
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