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DILEMAS
DE LA PYME

Te invitamos a participar en la elaboración del análisis en el

que evaluaremos la oportunidad de crecimiento de la

Pyme Española mediante el modelo de franquicias.

El objetivo es ayudar a los directivos de la Pyme a

descubrir:

• Si su negocio se puede franquiciar.

• Que riesgos y que posibles beneficios tendrá.

Y en definitiva ayudarles a que estén bien informados

antes de decidirse a dar este paso estratégico.
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Realizaremos al menos 10

video entrevistas con

expertos del mundo de la

franquicia.

RECOPILAMOS
LOS DATOS

¿CÓMO ENFOCAREMOS EL ANÁLISIS?

¿QUIEN 
PARTICIPA? RESULTADOS

Invitaremos a profesionales de

reconocido prestigio:

Consultores de franquicias,

emprendedores que han tenido

éxito franquiciando y directivos

de Pymes que han crecido

gracias a las franquicias

Elaboración de la guía: DILEMAS

DE LA PYME ¿Es la hora de

franquiciar tu negocio? (con citas

de los entrevistados).

Publicación de las entrevistas en

video en RRSS.
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¿QUÉ NECESITAMOS  DE TI?

Aproximadamente una o dos horas de tu tiempo.

Tendrás una entrevista distendida dirigida por el director

comercial de Datisa en nuestras oficinas en Pozuelo

(Madrid), donde tendremos preparado un set de

grabación. De paso te invitaremos a un café.

Si eres de fuera de Madrid y no puedes desplazarte

podemos hacer la entrevista por video conferencia. El

café tendrá que ser virtual.

Análisis. Rentabilidad. Sencillez.DATISA



¿DE QUÉ HABLAREMOS EN LA ENTREVISTA?
Algunos de los temas a tratar:

• Cómo franquiciar puede ser una oportunidad de crecimiento para la PYME.

• Señales que me indican que mi negocio se puede franquiciar.

• Principales retos y soluciones para las franquicias que empiezan.

• Primeros pasos para franquiciar.

• Automatización de procesos en la franquicia.

• Como controlar los números de la franquicia.

• Consejos para franquiciarse y no morir en el intento.

• Emprender y franquiciar.

• El crecimiento sostenible en la franquicia.

• Sección franquicia o franquestein (ejemplos de buenas prácticas frente a los

errores más comunes).

• Sección preguntas rápidas (preguntas rápidas que haremos a todos los

ponentes).
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CÓMO PROMOCIONAREMOS  LOS CONTENIDOS

PUBLICACIÓN 
EN PRENSA

PROMOCIÓN ENTRE LOS 
CONTACTOS DE DATISA

PROMOCIÓN EN 
REDES SOCIALES

Publicación de 

artículo en 

Directivos y 

Gerentes

Publicación de 

artículo en 

Emprendedores 

1 mes en 

portada

Notas de prensa de 

nuestro equipo de 

comunicación

Newsletter de Datisa con más 

de 10.000 referencias

Publicación en la web. Más de 

7.000 visitas/mes

Publicación de la entrevista larga y 

3 fragmentos adicionales en canal 

youtube de Datisa

Promoción en LinkedIn y Twitter de 

Datisa y colaboradores



¿QUIENES SOMOS?

DATISA

En Datisa acercamos la tecnología a la Pyme Española

para ayudarla a desarrollar un negocio inteligente y

sostenible.

Somos desarrolladores de ERP que permite a las

empresas gestionar sus finanzas, su ciclo comercial y

otros muchos procesos de manera eficiente y

obteniendo información útil para mejorar la toma de

decisiones.

Datisa se fundó en 1979 y desde entonces forma parte

orgánica de la ^Pyme española.



www.datisa.es
Info@datisa.es

MADRID 917 159 268
BARCELONA 934 398 939

902 328 472

C/Joaquín Turina, 2
Pozuelo de Alarcón 28224 Madrid
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